
一、个人简介 

徐志芬，女，中共党员，高级电子商务营销师，信阳师范学院“双师型教师”，主要从

事市场营销专业的教学和科研工作，工作期间，先后发表文章 13篇，主持参与国家级、省

市级课题 10项；指导学生参加国家级、省校级创业创新项目及科研项目 4项。教学方面，

连续两年获得商学院教学育人年度人物提名，两次获得院系教学大奖赛一等奖，校青年教学

大奖赛二等奖荣誉；先后荣获信阳师范学院“优秀教师”、“优秀实习指导老师”、“优秀

班主任”等荣誉称号。2019年被评为信阳师范学院最受学生欢迎的“十佳教师”。 

二、所承担工作 

主要教授网络营销、市场营销学、商务礼仪等课程，本学期主要授课为网店运营。 

目前担任 2016级市场营销毕业班班主任。 

三、个人业绩 

（一）通过混合教学模式，打造精彩课堂。 

 由于本课程主要内容由商学院市场营销专业和 i博导前程股份合作开设，因此本课程

的授课方式主要依托 i博导平台进行理论学习和实践操作。疫情发生后，经过前期的不断摸

索，反复对比不同的教学软件、在线授课方式优缺点，结合《网店运营》的特点，在对学生

进行调查的基础上，决定采用网络签到+录制视频学习（视频、教案、PPT）+i博导实训练

习+网络空间答疑+作业批改发现问题等相结合的混合教学模式。尽可能地调动大家上课的主

动性和参与的积极性。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PPT和 i博导平台的实践操作 

 

学生上课比较认真，作业设计很有特色： 



 

通过网络空间进行签到、讨论、答疑，微信辅助通知，i博导实操等各种工具相结合，

最大化学生上课的参与乐趣。 

 

（二）关注学生身心健康，做有温度的好老师。 

作为 2016级市场营销班的班主任，为了及时掌握学生的身体情况和心理状态，积极响

应学校的号召，建立了 2016级班级疫情防控工作组，将全班 48人分成 6组，实行组长负责

制，组长每天督促学生测量体温，汇报所处地点，监督学生进行完美校园 APP打开；督促与

提醒同学们要注意安全与做好防护。考虑到同学们在疫情期间承担着心理上或毕业上的压

力，及时转发相关网络资源以提醒同学们在非常时期做好心理建设，做好非常时期下的学习

与生活 

的心理准备。本次研究生考试，学生取得了优异的初试成绩，400分以上的有 3人，330

分以上的有 12人。对于这部分同学及时沟通，热心解答学生提出的问题，积极引导学生准

备复试工作，希望学生珍惜并都能抓住复试或调剂的机会。对于考试不理想的同学，也及时

给与安慰，帮助学生调解心理压力，鼓励其来年再战。 

 



 

 

此外积极组织学生观看学校组织的“开学第一课”和“全国大学生上一堂疫情防控思政

大课”视频，观看视频后积极撰写并鼓励学生撰写观后感，以新闻稿形式供于学院网站。 

     

 

（三）积极主动督促学生论文写作，做有责任的好老师。 

为确保毕业论文顺利开展，及时通过网络召开毕业论文小组会，确保每位同学都能了解

毕业论文的具体工作内容与时间节点；通过网络将论文的写作技巧和注意事项系统化并及时 

发给学生，让学生了解毕业论文的总体要求。 

 

 

 

 

 



 

论文写作过程中，主动和学生沟通，询问其写作过程中遇到的困难。根据学生的写作内

容，帮助他们理清思路，推荐文献。保证学生能顺利完成论文写作。 

 

疫情发生后，通过网络建议学生将自己的论文和疫情相结合，找出疫情对企业营销的影 

响，一方面保证论文选题的新颖，写作内容的与时俱进，另一方面从实践角度加深对疫情影

响的理解，也可为中小企业的发展提供一些建议。建议发出后得到学生的积极反馈，学生也

就疫情对企业的影响和我进行探讨，指导效果得到学生了认可。 

     



（四）特殊时期，用特殊方式诠释平凡的自己 

由于疫情，使得师生不能像之前那样面对面沟通，在这个特殊的时期里，学校发动教师

学生通过网络这个特殊的方式进行交流。作为一名普通的一线教师，也许不能像医务工作者

那样出征到第一线，轰轰烈烈地抗击疫情，但作为一名党员，在疫情发生后积极捐款，认真

落实学校“322”工作法中领导组下达的每一个任务。作为结对组的组长，每天督促所在结

对组的教师完成完美校园打卡，及时了解各教师的活动轨迹，在自己力所能及的范围贡献自

己的绵薄之力，尽最大的努力，使自己无愧于教师这个称号。 

没有一个冬天不可逾越，没有一个春天不会来临。相信疫情过后，春光会更加明媚，我

们的校园会更加美丽！加油，中国！ 


